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关 注

动态

南通农商银行
信贷“活水”润泽地方高质量发展“沃野”

本报综合报道 近期，工商银行、邮储
银行、兴业银行、中信银行、民生银行等多
家银行手机App已悄然在个人养老金专区
增设储蓄国债入口。

在业内人士看来，储蓄国债的入局，不
仅打破了个人养老金原有四类产品格局，
补齐了养老第三支柱风险收益谱系的最后
一块拼图，丰富了产品体系，更标志着我国
个人养老金行业从规模普及的“开户时
代”，正式迈入提质增效的“深耕运营时
代”。

同时，储蓄国债投资也有望破解个人
养老金账户长期存在的“开户热、缴存冷”
等痛点问题。

国债入局，产品落地

按照财政部公布的发行安排，6月 10
日，今年第二季度储蓄国债发行，投资者可
通过个人养老金账户进行认购。

登录工商银行App发现，个人养老金
账户页面已上线“国债”入口，点击进入后
开通储蓄国债账户。银行App宣传页标注
了个人养老金储蓄国债“专属额度、安全可
靠、收益稳定”的特点。

从办理方式来看，储蓄国债的购买需
要在个人养老金账户中开通专门的国债
（电子式）交易账户，同一证件号码仅能开
立一个账户，不过投资者可根据需要变更
绑定的资金账户。

从收益层面来看，储蓄国债当前的优
势十分突出。以最近发行的储蓄国债为
例，3年期票面年利率为 1.63%、5年期为
1.70%。部分国有大行3年和5年期定期存
款挂牌利率为 1.25%和 1.30%左右，国债利
率分别高出其0.38和0.40个百分点。

相较于大额存单较高的起购门槛，通
过个人养老金账户认购国债几乎无资金门
槛，普通投资者均可参与，降低了低风险稳
健养老投资的准入门槛。作为国家政策支
持、个人自愿参加的补充养老保险制度，个
人养老金账户每年最高缴存额度为 1.2万
元，可享受投资收益免税、税前抵扣以及领
取时仅按 3%优惠税率缴税的三重政策红
利。

谱系补全，价值凸显

多位专家表示，将储蓄国债纳入个人
养老金可投资产品范围，具有多方面的积
极意义。

经过多年发展，个人养老金产品目录
已经扩容至千余只。国家社会保险公共服
务平台最新数据显示，截至 6月 2日，个人
养老金专项产品总数已达 1160款。其中，
包括 521款专属养老保险、319款养老基
金、281款储蓄产品，以及 39款养老理财产
品。

苏商银行特约研究员武泽伟表示，储
蓄国债正式纳入个人养老金合规投资标
的，标志着存续三年多的四类产品格局实
现关键扩容，完成了养老第三支柱风险收
益谱系的最后一块拼图。

“在此前的个人养老金产品体系中，
银行存款存在收益偏低且期限较短的问
题，净值型理财存在波动风险，商业养老
保险条款复杂且流动性受限，公募基金则
面临较高的市场波动。”武泽伟表示，储蓄
国债以国家信用为背书，兼具无风险属性
与稳定收益特征，填补了无风险长期资产
的供给空白，构建起从零风险到高风险的
完整投资梯度，能够精准匹配不同风险偏
好投资者的养老配置需求，有效解决了保
守型群体长期缺乏适配投资工具的核心
痛点。

睿智新虹理财研究院也认为，储蓄国
债的加入，填补了“国家信用背书+收益稳
定透明+期限匹配养老”这一市场空白，为
保守型投资者提供了一个清晰的“压舱石”
选项。

同时，其也解决了以下几个痛点：一
是为“怕亏不敢投”的投资者提供国家信
用的投资工具，储蓄国债由国家信用背
书，收益确定；二是为“不知买什么”的账
户提供清晰透明的“压舱石”，储蓄国债的
收益在购买时就已锁定，规则简单明了；
三是在低利率时代锁定长期相对稳健的
收益，在利率下行的当下，储蓄国债的收
益优势凸显。

当前，在售的电子式储蓄国债票面利
率显著高于国有大行同期长期限定存挂牌
利率，且叠加个人养老金每年最高1.2元缴
存额度对应的个税抵扣政策，综合配置性
价比突出。

另外，储蓄国债被纳入个人养老金产
品体系，也对国债市场发展带来助益。

招联首席经济学家、上海金融与发展
实验室副主任董希淼表示，个人养老金是
典型的长期资金，将个人养老金引入国债
市场，将为国债市场带来重要的长期资金，
有力推动国债市场高质量发展。

破局提质，深耕可期

尽管个人养老金制度自2022年启动试
点、2024年 12月推广至全国以来取得了一
定成效，但“开户热、缴存冷”的结构性问题
始终存在。

人社部社保平台公开统计数据显示，
截至 2026年 6月初，全国个人养老金开立
账户总量突破 8200万户，但有效缴存账户
占比不足三成，超七成账户常年闲置。业
内人士指出，在已缴存的资金中，仍有较大
比例以活期存款形式存在，并未真正投向
养老理财产品。

上海金融与法律研究院研究员杨海平
认为，储蓄国债纳入个人养老金产品池是
产品体系扩容的重要一步。就制度层面而
言，此举打开了养老金产品体系建设的新
思路、新空间；就银行层面而言，商业银行
凭借国债销售网点优势，有望借此掀起营
销热潮；就投资者而言，此举丰富了账户产
品选择，有助于更好地构建资产组合。

值得关注的是，此次通知还设计了激
励银行深耕养老业务的额度分配机制。各
开办机构养老金专属额度分配比例按季度
动态调整——首次分配比例根据各开办机
构已开立所有养老金资金账户中未投资金
额的比重确定，后续每季度根据各开办机
构上一季度向养老金投资者售出储蓄国债
金额的比重确定。这意味着，在养老业务
深耕和国债代销方面表现突出的机构，将
获得更多的专属额度资源，形成正向激励
循环。

国家金融与发展实验室特聘高级研究
员庞溟表示，商业银行凭借国债销售网点
优势，有望在个人养老金资金留存上获得
更强的主动权。理财与基金机构则需进一
步优化权益类资产的投研表现，以差异化
的超额收益与国债的稳健底座形成良性互
补，推动个人养老金市场从规模扩张转向
以投资者价值创造为导向的质量比拼。

在苏商银行特约研究员薛洪言看来，
个人养老金产品体系扩容空间仍然广阔。
未来，能够提供稳定现金流的优质不动产
投资信托基金、用于丰富固定收益选择的
高等级金融债、带有长期护理或大病医疗
保障附加责任的保险产品，都有望被逐步
纳入。此类产品扩容还将兼顾普惠性，可
能探索面向灵活就业人员和低收入群体的
适配产品，从而推动账户功能从单纯的资
金保值增值，向覆盖全生命周期的综合养
老保障延伸。

对于投资者而言，多名银行客户经理
提醒两大关键点：其一，个人养老金账户资
金实行封闭运行机制，资金原则上需满足
法定退休年龄等特定条件方可提取使用；
其二，投资者需提前在养老金账户开办银
行开立绑定个人养老金专用国债账户，完
成权限开通后方可参与申购。

储蓄国债入局个人养老金领域，标志
着养老第三支柱从“开户普及”迈入“深耕
运营”新阶段。国债以国家信用为锚，补齐
了风险收益谱系的最后一块拼图，为保守
型投资者提供了真正的“压舱石”。更关键
的是，动态额度分配机制将银行利益与养
老资金留存深度绑定，有望撬动超七成闲
置账户重新激活。未来，随着产品体系持
续扩容、激励机制不断完善，个人养老金有
望从“账户沉睡”走向“资金活化”，真正承
担起补充养老的制度使命。

今年以来，江苏南通农商银行紧紧围绕
高质量发展主线，抢抓开局有利时机，精准
发力、多措并举，推动信贷投放实现强劲开
局。截至 3月末，全行各项贷款总额突破
703亿元，较年初净增超 30亿元，增幅达
4.5%，为服务地方经济发展注入强劲的金融
动能。其中，实体贷款、个人贷款等关键领
域增长尤为亮眼，实体贷款净增超40亿元，
个人贷款增幅位列全省第3，重点客户增量
与增幅分列全省第6位、第2位，为全年业务
发展奠定坚实基础。

精耕客群，在过程管控中点燃增长引
擎。坚持“清单化、精细化、责任化”的工作
思路，深化客群经营。一是精准分配重点
客群走访任务，建立“清单+专题”管理机
制，明确支行分管副行长责任，强化过程督
导；二是优化消费贷款政策，针对优质消费
客群适时推出延长贷款期限、提高支付额
度等措施，并同步强化风险提示，筑牢风险
防线；三是创新建立“A岗驻点+B岗双日跟
踪”双轨督导模式，A岗深入支行现场解题，
每日通报进度、播报营销转化数据；B岗动
态跟踪，对进展缓慢机构及时预警、伴访督
进，形成闭环管理，有效提升营销转化效
率。

淬炼产品，在政策落地中拓宽服务路

径。以产品创新与政策适配为抓手，提升金
融服务的精准性和覆盖面。一是快速完成
优质客群长期限贷款的系统配置，梳理汇编
省级贴息产品手册，便利一线营销；二是精
准传导政策红利，积极落实“苏质贷”“科创
首贷”“制造业贷款”等多项惠企信贷政策，切
实降低实体经济融资成本；三是深化外部合
作，成功落地江苏南通地区首笔“微企易贷—
中长期专项贷款”，同时紧密对接“富民创业
贷”“省农担”等政策性产品，强化普惠领域投
放。此外，与区域重点平台紧密协作，成功入
选南通市通州区“科创贷2.0”首批合作银行，
科技金融服务能力获得官方认可。

锻造队伍，在攻坚克难中凝聚发展合
力。面对转型压力与冲刺任务，以“闯”的精
神、“攻”的劲头，凝聚起强大的攻坚合力。
一是实施“赋能滴灌”，针对网点转型中的能
力“短板”，开展省级产品专项培训，并派督
导岗“贴身”辅导，帮助新转岗人员快速“入
戏”；二是发起“收官攻势”，在冲刺阶段，由
机关普惠金融部“日督战”，支行行长、信贷
副行长“挂帅”，对“已批未提”“已授未用”项
目清单开展“清零”行动；三是开展“客户寻
回”计划，对1282户“静默”客户上门“复检”，
以真诚服务唤回“流失”业务，实现客户价值
再挖掘。 （通讯员 张伊旻）

泗阳农商银行
深耕适老服务 护航银发经济

随着社会对养老服务需求的日益增长，
江苏泗阳农商行积极应对人口老龄化趋势、
坚守普惠金融初心、聚焦银发群体需求，以
网点改造、金融赋能、上门服务等多方面举
措，全力打造有温度、有速度、有力度的百姓
银行。

网点改造全覆盖，适老环境更暖心。截
至2025年9月，该行39家网点已完成适老化
改造工作。各网点统一布设无障碍通道、老
年专属等候区，同时配齐老花镜、轮椅、急救
药箱、拐杖等便民设施。所有智能机具同步
完成适老化升级，操作界面大字化、新增语
音提示并配备专业工作人员在旁指导，有效
破解老年“数字鸿沟”，让老年客户群体办事
更便捷。

金融赋能养老业，银发经济添动力。

2025年以来，该行持续加大对养老产业链上
小微民营企业、个体经营户的信贷支持力
度。针对养老院、护理院等养老机构，简化
审批流程，执行优惠利率。截至今年4月末，
已累计发放养老产业相关贷款 70笔，金额
1352.8万元。有力推动养老服务向乡镇延
伸，更好惠及基层老年群体。

上门服务零距离，便民惠民有决心。统
筹运用好39台便携式STM（智能柜员机），组
建39支专属“小圆服务队”，重点为高龄、独
居、行动不便的老年人提供上门服务，精准
覆盖开卡、换卡、密码重置等高频业务，切实
解决特殊老年群体出行办事不便的困扰。
今年以来，该行已累计开展232次上门服务，
以贴心服务打通金融服务“最后一公里”。

（通讯员 李艺坤）

前不久，一场温馨欢
乐的儿童活动在江苏省南
通市海门区经开区解放西
路社区举办。作为解放西
路社区党建共建单位，江
苏海门农商银行组织党员
志愿者，携手解放西路社
区、益生公益、幕后纺织，
与辖区小朋友欢聚一堂。

活动现场暖意融融、
童趣满满。精致的鲜果
大蛋糕、丰富的儿童零食
等整齐摆放。各单位志
愿者共同切分蛋糕，将一份份香甜可口的点心送到孩子们手中，现场欢声
笑语不断、氛围温馨治愈。大家围坐相伴、轻松嬉戏，志愿者与孩子们亲切
互动、分享甜蜜，用温情陪伴守护纯真童心，把暖心关怀切实送到孩子们身
边。

2025年5月，海门农商银行党委与解放西路社区党委正式缔结党建共
建关系。合作以来，双方始终坚守惠民初心、深耕基层服务，常态化运营

“四务融合”金融便民服务点，开展金融知识普及、走访关爱困难群体等活
动，一桩桩民生实事落地见效，持续将党建共建优势转化为服务居民、惠及
群众的暖心成效。 （通讯员 孙富胜）

海门农商银行
联合解放西路社区为儿童送祝福

为深化政企联
动、拓宽便民服务
渠道，近期，江苏连
云港东方农商银行

“小圆服务队”联动
江苏省连云港市连
云区朝阳街道，创
新开展跨界融合共
建活动。该行以专
场招聘会为纽带，
搭建双向服务平
台，通过场地共享、
客源互通、资源互
补等模式，携手打

造互惠互助、协同共进的政银合作新格局。
活动期间，该行充分发挥营业网点阵地优势，提供活动场地、配套设施

及现场秩序维护保障，全力保障招聘会有序开展。朝阳街道统筹整合辖区
企业资源、精准摸排群众就业需求，积极组织岗位对接、人员集聚，有效充实
现场人气，打通就业民生服务链。

招聘会现场供需对接高效顺畅，求职群众踊跃咨询岗位详情。该行依
托现场人流契机，同步开展金融反诈宣传、居民理财科普、便民金融咨询等
志愿服务，将就业帮扶与普惠金融宣传深度融合，把便民利民举措送到群众
身边。

此次政银合作打破服务壁垒，实现阵地共用、优势互补、互利共赢，既助
力街道“稳就业、保民生”工作落地见效，也进一步扩大该行金融服务覆盖面，
拉近了银民之间的距离。 （通讯员 刁蓓蕾、孙亚伟）

连云港东方农商银行
携手朝阳街道开展专场招聘共建活动

多家银行个人养老金账户增设储蓄国债入口，补齐养老
第三支柱产品谱系，标志着行业从“开户时代”迈入“深耕运
营”新阶段。

国债入局养老金 带来哪些新变化


