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关 注

动态

江都农商银行
用好专项产品 助力企业技改升级

本报综合报道 进入 6月以来，以农商
行、城商行为代表的中小银行悄然打响了

“年中揽储战”。
业内人士分析，在当前市场环境下，银

行阶段性推出较高利率大额存单，是差异
化揽储的重要手段；多家银行停售、下架中
长期限高息存款、控制大额存单额度，是优
化负债结构、压降资金成本的经营选择。

值得注意的是，由于这些中小银行发
行的大额存单不仅利率较高，还支持客户
间转让，在利率下行周期中格外紧俏，往往
一开售就“秒光”，这种供不应求的现象为
职业“黄牛”提供了生存空间。

银行抢发高息存单

6月 4日，贵州修文农商银行发布单位
大额存单发行公告，本期设置 1年期、3年
期两款产品，对应年化利率分别为 1.6%、
2%，认购起点金额为1000万元。本次发行
额度有限，1年期、3年期产品发行额度分别
为 2000万元、2700万元。此外，该行此前
发售的一款3年期个人大额存单，年化利率
为2.15%，20万元起存。

前不久，华商银行启动发行 2026年第
4期个人客户大额存单，产品期限为 2年
期，年化利率为 2%，认购起点金额为 20万
元。相较于华商银行网站披露的同期限存
款挂牌利率，该大额存单的利率上浮 20个
基点。

多数银行大额存单额度紧俏，除了限时
抢购外，部分银行释放专属额度以带动综合
零售业务发展，深度绑定客户。例如，广州
农商银行 6月 8日发布消息称，目前，办理

“金米广府家族荣耀卡”可享1年期个人大额
存单专属额度，年化利率1.5%。该行营业网
点工作人员表示，年满40岁且持有该行白金
卡等卡种的客户及其亲属，可申办“金米广
府家族荣耀卡”系列借记卡，本周办卡，下周
就可领取大额存单专属额度。

事实上，年化利率在 2%及以上的大额
存单已不多见。近期，多数在售产品利率
均低于2%。

西安银行6月8日发布产品公告，将于
6月 9日至 6月 15日发行 18个月期个人大
额存单，认购起点金额为20万元，年化利率
为1.65%，该期产品不支持自动转存。浙商
银行郑州分行6月4日发行的3年期大额存
单，认购起点金额为 30万元，年化利率为

1.85%。
南开大学金融学教授田利辉表示，部

分银行采用限量模式发售大额存单，这并
非简单的“冲时点”揽储行为，而是中小银
行在净息差承压背景下实施的精细化负债
管理策略。银行依托“短期为主、局部加
息、限量发售”的产品策略，既能精准吸纳
大额资金、稳定负债规模，又可避免长期背
负高成本负债，这也是利率市场化环境下，
银行存款定价从“规模导向”转向“质量导
向”的直观体现。

存款利率步入低位

从整体上看，存款利率下调仍是主流
趋势。

据不完全统计，5月以来，已有超 20家
中小银行下调存款挂牌利率。调整后，多
数银行中长期限存款利率跌破2%，各期限
存款利率全面步入“1字头”。

此外，多家民营银行近期对于年化利
率2%以上的3年期、5年期存款产品采取停
售、下架等收紧举措。例如，亿联银行App
显示，该行 2年期、3年期、5年期“亿定存”
产品年化利率分别为 2.2%、2.1%、2.1%，但
均被打上“已售罄”的标识。该行客户经理
表示：“利率 2%以上的长期限产品已经没
有额度，后续会否释放额度，目前还不确
定。如果有相关活动，会提前通知客户。”

业内人士称，近年来，监管部门对中小
银行存款的规范趋严，部分银行过去依赖
的高息揽储策略已不可持续。在当前市场
环境下，银行停售、下架中长期限存款，收
紧大额存单额度，都是优化负债结构、降低
资金成本的理性选择。

部分银行阶段性抬升大额存单利率、
限量发行，是差异化揽储的体现。“随着利
率市场化逐步深化，中小银行会根据自身
资金转移定价体系、客户分层管理与期限
错配管控等因素，精细化、差异化调整存款
定价。”一家股份行北京分行零售业务负责
人表示。

田利辉认为，银行集中下架中长期高
息存款，是在主动纠正资产负债期限错配
问题。当前，贷款收益率持续走低，若继续
以2%以上的年化利率吸纳长期存款，会进
一步加大存贷利差倒挂风险。银行主动缩
短负债久期，既契合监管对高息揽储的规
范要求，也能为后续贷款利率下行预留缓

冲空间，规避“高成本负债搭配低收益资
产”的经营困境。

苏商银行特约研究员高政扬表示，当
前，市场流动性整体偏宽松，市场利率中枢
预计将长期处于低位。在此背景下，存款
利率或将跟随市场小幅下调，整体维持低
位运行。从结构来看，普通定期存款、长期
限存款利率仍存在调整空间；而部分短期
特色存款、大额存单，会根据市场竞争与自
身资金需求，阶段性出现利率上浮。综合
判断，存款利率低位运行将成为未来较长
一段时间的行业常态。

“黄牛”代抢暗藏风险

由于中小银行发行的大额存单利率较
高，在利率下行周期中格外紧俏，因此也为
职业“黄牛”提供了生存空间。

一位声称从事大额存单代抢的“黄牛”
表示，自己可以利用外挂软件，在银行转让
区或新发区实时“扫货”，快速抢单。目前，
市场上的“黄牛”主要提供的服务包括代抢
银行新上架产品、转让区的高息二手存单，
以及通过银行的定向转让功能将手中抢到
的存单卖给储户。

而委托“黄牛”代抢，一般情况下需满
足 3个前提：一是备足至少 20万元资金并
存入账户；二是交出银行账号、密码、验证
码等核心权限，甚至配合人脸识别；三是根
据产品利率高低支付高额手续费。

但在代抢服务背后，实则暗藏巨大的
安全隐患。“储户不应为追求微薄的利率差
额而承担本金损失的巨大风险。”田利辉表
示，所谓的“黄牛”代抢存单行为，本质上是
利用外挂软件对银行系统进行非正常访
问，同时要求储户提供账户密码及人脸识
别权限，此举实质上使储户丧失了对自身
资金安全的控制。一旦发生信息泄露或资
金被挪用，储户可能面临账户被盗、资金损
失乃至被动卷入洗钱等法律风险。

对于储户而言，面对利率持续走低的
大环境，与其追逐稍高的存单利率，不如从
资产配置全局出发，理性选择适配自身需
求的产品。银行负债端精细化管理的趋势
不可逆转，高息揽储的窗口期只会越来越
短。而那些看似诱人的“代抢”服务，本质
是拿本金安全换取微薄利差，得不偿失。
在低利率时代，守住本金、守住信息安全，
远比多赚几个基点重要得多。

6月以来，中小银行打响“年中揽储战”。高息大额存单
“秒光”背后，“黄牛”代抢暗流涌动，储户资金安全值得警惕。

中小银行年中抢发高息大额存单

为助力制造业企业转型升级、提质增
效，切实盘活辖区制造业发展动能，江苏江
都农商行深耕本土实体经济，聚焦辖内制造
业企业发展需求，依托省级金融产品“江苏
制造贷”，精准对接企业技术改造、设备更新
等融资需求，以优质、高效、暖心的金融服
务，为企业创新发展注入金融“活水”。

“江苏制造贷”是用于支持制造业企业
淘汰落后产能、开展技术改造、布局绿色制
造、发展服务型制造等重点项目的省级信贷
产品。该产品具备双重财政贴息利好政策，
由省级财政贴息1个百分点、设区市统筹再
贴息1个百分点，大幅降低企业融资成本，切
实为企业减负增效。

江苏省扬州市某包装材料有限公司是
辖区内优质高新技术企业、创新型中小企
业之一，始终坚持技术创新与产能升级。为

扩大生产规模、推进设备更新迭代，该企业
亟需专项资金支持。江都农商行繁荣支行
长期为该企业提供业务结算、代发工资等金
融服务，与企业建立了深厚、稳定的银企合
作关系。在日常走访中了解到企业需求后，
主动靠前、精准对接，安排专人“一对一”为
企业梳理政策、答疑解惑，量身定制一揽子
融资咨询服务方案，高效推进授信审批各项
工作，成功为企业获批500万元省级财政贴
息“江苏制造贷”授信额度。目前，该企业正
有序提款，专项用于生产设备更新升级。

此次500万元“江苏制造贷”的落地，不
仅有效填补了企业设备升级的资金缺口，双
重财政贴息政策更切实降低了企业融资成
本，真正实现金融助企“降本、增效、赋能”，
有力推动企业向智能化、绿色化、高端化方
向稳步迈进。 （通讯员 韦唯）

6 月 7 日至 6
月 9日，江苏淮安
农商银行“高考服
务站”如约出现在
考点处，为考生及
陪考家长提供一
系列免费、贴心的
便民服务，以实际
行动助力莘莘学
子圆梦高考。这
是淮安农商银行
举办“情系六月 爱心助考”活动，陪伴淮安学子的第十一个年头。

精心布置，打造“暖心驿站”。高考前夕，该行对考点周边的营业网点
进行了专项布置。室内开辟“爱心助考专区”，配备休息座椅、空调、饮用
水、一次性纸杯、充电设备、无线网络及应急药品等。同时，在江苏省淮安
市淮安区、淮阴区助考点安排志愿者，为家长提供引导和咨询服务。

应急物资，解考生燃眉之急。针对考生容易出现的忘带文具等情况，
该行助考点准备了“高考应急包”，内含2B铅笔、橡皮、黑色签字笔、直尺、卷
笔刀等考试必备文具，考生及陪考家长凭准考证可免费领取。

温情陪伴，缓解家长焦虑。期间，许多家长在考点外长时间守候。该
行开放网点作为“家长休息区”，邀请家长进行纳凉、饮水、阅读报刊等，帮
助家长缓解焦虑情绪。一位陪考家长表示：“淮安农商银行这么贴心的服
务，让我们心里暖暖的，孩子在里面考试，我们在这里安心等待。”

该行人员表示，“周到金融 家乡银行”是我们的初心，这更是我们对家
乡人民的一份承诺和守护！在服务学子们的同时，我们针对即将步入高等
学府的学子家庭，特别开立“金榜题名助攻存单”，将考入“985”“211”高校
的美好祝福融入金融服务中，为家长提供稳健的存款选择。

面向教育局工作人员及学校教职工群体，该行开展公职人员消费贷款团
办活动，并发放微信立减金，以实实在在的优惠回馈辛勤耕耘的教育工作者，
提升其生活品质与幸福感。该行走进学校，协助学校完成学费代收工作，提
升缴费效率与安全性。同时，面向本地学生开放寒暑假实习生招募计划，为
大学生提供宝贵的社会实践机会，助力人才培养。 （通讯员 杨桄）

淮安农商银行
护航高考“最后一百米”助力淮安学子圆梦

近日，江苏启东农商
银行少直支行刚开门营
业，一位熟悉的老客户便
提着两个布袋走了进
来。“朱会计，又来麻烦您
啦！”来者是镇上废品回
收站的老板陈汉飞。由
于行业特性，他的日常经
营离不开现金，家中常年
积攒着大量零钱与硬币，
不仅沉重，时间久了还容

易锈蚀，保管成了难题。为此，他几乎每月都会来支行兑换一次，这已成为
网点的“定期服务”。当天，支行朱会计特意预留窗口，专门为他清点、整理
这笔“熟悉的业务”。

在兑换窗口前，一项细致而有序的“工程”随即展开。朱会计与同事们
熟练地将硬币按面额分类，每五十枚一卷，标记金额；遇到带有锈迹的残损
币，亦仔细分辨、按规兑换。手工分拣、剔除杂物、卷扎捆好……在硬币碰
撞的清脆叮当声中，柜员们轮换接力，高效而耐心地清点。最终，经整理，
共清点出五毛硬币 9卷、一毛硬币 18卷、一元硬币 14卷，合计金额 1015
元。“每次来换一两千元，一年下来少说也有一两万元零钱在咱们这儿‘安
了家’。”朱会计笑着说。客户的零钱烦恼，在这里得到了稳妥的解决。

陈汉飞接过整洁有序的现金，乐呵呵地赞叹道：“还是咱们农商银行服
务贴心，是真真正正的百姓银行！”零钱虽小，见情义之深；兑换虽繁，显初
心之诚。少直支行始终秉持“以客户为中心”的服务理念，通过预约服务、
专窗办理等方式，让客户少跑腿、少等待，实实在在解决群众“换钱难”的烦
心事。 （通讯员 刘佳玲）

启东农商银行少直支行
零钱兑真心 服务见温情


