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关 注 动态

南通农商银行深耕细作 力推客群经营“多点开花”
今年以来，江苏南通农商银行紧紧围绕“客

群深耕与营销统筹”主线，坚持区域深耕与城乡
联动并举、存量盘活与增量拓展并重，以扎实的
网格化营销、精准的白名单预授信、高效的流失
客户回捞为抓手，推动全员营销走深走实。该行
客群经营呈现出走访有热度、拓面有力度、盘活
有深度的良好态势。

网格深耕“扎下去”，全员走访跑出加速度

该行制定并发布《关于开展2026年常态化网
格营销活动的通知》，梳理重点客群名单 7万余
户，建立“走访+电访”双线触达机制，目前累计触
达营销客户3.87万户。启动5月至9月全员大走
访活动，压实行长走访股东、副行长日常陪访职
责，开发全流程监测报表并按周通报，全行营销氛
围持续升温。深耕叠石桥市场、苏锡通区域、崇川

街道、港闸区域四大核心板块，同步推进“农商苏
青贷”及流失挽回商机客户专项营销，上半年营销
建档2293户，挖掘转介绍意向客户428户，实现用
信投放259户、金额1.39亿元。针对特色支行创
建，从架构更新、网格深耕、公私联动、网点形象等
方面全面优化，形成系统提升行动方案。

双轮驱动“铺开来”，城乡拓面按下快进键

农区市场以整村授信、用信提质增效为主攻
方向。“开门红”期间，各支行围绕“一十百千”目
标开展针对性活动，4月起推行“一盘、二找、三
进、四沉、五评”标准化营销动作，持续推动用信
提升。截至 6月末，整村授信客群贷款余额 9.16
亿元。城区方面，对标江苏农商联合银行优质受
薪客群批量营销要求，形成体系化营销方案并开
展消费金融专项竞赛。目前已对四大类1817家

单位完成白名单预授信，其中一、二类机关及事
业单位突破1000家，获客效率大幅提升。至6月
末，全行优质消费贷客户较年初净增 310户，同
比多增104户。

存量盘活“动起来”，价值挖掘跑赢新赛道

优质客户价值深挖方面，除主动给予提额
外，积极运用江苏农商联合银行供应链营销平台
及“苏信融”钩子产品，深化上下游潜客挖掘，提
升综合服务质效。至 6月末，“苏信融”授信 21
户、3060万元，规模位列江苏省第 5名。流失监
测与客群回捞方面，动态清洗流失挽回类客群清
单，配套预授信加分层分类优惠利率等挽回策
略，上线流失客户挖掘模型并完成验证，上半年
累计挽回流失客户1470户、金额6.74亿元。

（通讯员 张伊旻）

近期，江苏连云港陈氏农机开展农机产品推介会，东方农商银行普惠
金融部总经理于德昌、板浦支行行长谷权等受邀参会。活动现场，连云港
市海州区300多名农机手齐聚一堂，活动聚焦现代化农机推广、惠农金融服
务两大核心，以“农机展示+金融宣讲”一体化模式，为本地种植大户、家庭
农场、农机手搭建购机和融资一站式服务平台，以银企合力助力乡村农业
现代化发展。

推介会上，多款新型耕作、收割农机集中亮相，工作人员现场讲解设备
性能、购机补贴及售后保障。东方农商银行金融服务台同步开放，工作人
员重点推介低息、快批的农机专项贷款，现场为农机手答疑解难，讲解贷款
办理流程、还款方案，同步普及反诈、征信等金融常识。

本次活动进一步打通农机选购与惠农融资渠道，缓解农户购机资金压
力，助力实现农机企业、金融机构、农户三方共赢。一场推介会的热闹，是东
方农商银行深耕农机金融的一个缩影。截至今年6月末，该行板浦中心农机
贷款余额达230户、2787万元。同时，仅上半年就新投放农机贷款90户、金
额1060万元，投放户数和金额均保持较快增长。 （通讯员 汪新伦、孙亚伟）

连云港东方农商银行普惠金融部
与板浦支行参加陈氏农机产品推介会


