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动态

本网讯（通讯员 刘洁）为积极落实惠企纾困相关工作要求，2026年上
半年，兴业银行西安分行坚守金融服务实体经济本源，持续创新服务模式，
通过一系列精准务实的普惠举措，为区域各类市场主体稳健经营注入金融
动能。

该分行聚焦降低企业经营负担，持续释放金融政策红利，助力市场主
体减负前行。2026年上半年，分行累计为各类企业减免手续费超 1700万
元，主动承担信贷业务抵押登记费、评估费等多项融资相关费用超 260万
元，政策红利覆盖4500余户中小微企业、个体工商户等经营主体。

为确保政策保障持续加码，2026年7月1日，兴业银行正式启用新版服
务收费价目表。其中，部分借记卡跨行取款、跨境汇款电讯费优惠执行至
2027年6月30日；小微企业账户管理费、开户费、网银转账相关优惠政策延
续至2027年9月30日。

针对企业融资中的隐性成本痛点，该分行秉持“应免尽免、能降尽降”
原则，全面落实融资费用兜底机制。在信贷业务全流程办理中，主动承接
企业各类融资附加支出，助力市场主体轻装上阵、深耕主业。

为确保各项惠企举措精准直达市场主体，分行构建起线上线下一体化
宣传服务网络。线下依托全辖网点常态化公示惠企政策，组建服务团队深
入产业园区、重点企业开展上门宣讲；线上依托企业网银、手机银行等渠道
精准推送优惠细则，实现政策触达全覆盖。

下一步，兴业银行西安分行将持续深化减费让利，不断提升普惠金融
服务质效，优化金融营商环境，全力助力地方经济高质量发展。

兴业银行西安分行
以金融“活水”滋养市场主体成长

今年，“广安大米”成功入选全国名特
优新农产品名录，这枚沉甸甸的国字号招
牌背后，亦彰显着农业银行四川广安区支
行深耕稻米全产业链、守护粮食安全、精准
赋能乡土品牌崛起的金融担当。

近年来，广安区支行紧扣“打造广安大
米核心产区”政策机遇，围绕“种源、种植、
收购、存储、加工、营销、消费”七个环节深
耕产业链金融，将政策红利转化为推动县
域农业提质增效、农民持续增收的实践成
果。

截至6月末，该行累计发放粮食种植贷
款939笔、金额6893万元。

壮大规模种植底盘

入夏以来，广安区福万加水稻种植家
庭农场，田间管护、农资筹备等各项工作有
序推进。“农行资金及时到位，是我们扩大
种植规模、改良水稻品种最坚实的底气。”
农场负责人熊小兰坦言。2018年，她开始
规模化水稻种植，土地流转、良种引进、农
机购置等前期投入大，资金缺口一度制约
农场发展。得知情况后，该行上门对接服
务，第一时间投放30万元流动资金贷款，助
力农场起步发展、稳步壮大。

截至目前，该行已累计向福万加农场
投放贷款 672万元。依托持续稳定的信贷
支持，该农场成长为省级示范家庭农场，种
植规模稳定在 7000亩，每年供应优质稻谷
3500吨，成为“广安大米”重要产地。

立足辖区农业发展实情，该行持续构
建专业化惠农服务矩阵。客户经理常态化
走村进田，摸清产销链条、梳理经营实况。
活用“惠农 e贷”“产业贷”特色产品，将种植
规模、市场口碑转化为信用额度，打通农户
融资难、办贷慢等堵点。

夯实稻米品质内核

为擦亮“广安大米”品质底色，广安区
支行聚焦特色香稻、绿色生态稻发展需求，
优化信贷供给，以低成本资金助力种植主
体推行标准化耕作。

农业前期投入大、资金回笼周期长，广

安戴星家庭农场负责人宋辉的扩种计划屡
受资金制约。

该行创新银担合作模式，适度放宽不
动产抵押门槛，依据经营规模与个人信用
发放 200万元贷款，打消了宋辉的后顾之
忧。充裕资金支撑农场严格落实绿色种植
规范，持续优化稻米口感和品质，从源头筑
牢“广安大米”的品质基石。

该行坚决扛起金融保粮职责，全面摸
排粮油产业布局与融资痛点，对高标准农
田建设、优质稻繁育、农机采购等给予授信
倾斜、利率优惠，推动低成本金融资源直达
粮食生产最前沿。

激活精深加工势能

烘干仓储、精加工是保障粮食品质、提
升产品附加值的关键枢纽。该行主动前移
服务阵地，靠前对接加工企业技改升级、粮
食收购资金需求，打通产业链上下游衔接
断点。

广安金百圣农业有限公司建有日处理
240吨标准化稻谷烘干中心，眼下同步推进
智能生产线改造、储备秋季收购资金，双重
投入带来较大资金压力。

该行坚持常态化入企走访，提前预判
资金需求，运用“粮农 e贷”产品，并落实惠
农优惠利率，及时为该公司投放200万元专
项贷款，支持企业升级智能烘干、色选抛光
一体化加工设备。技改升级完成后，企业
稻米标准化加工能力全面升级，实现成品
粮品质标准化管控，为“广安大米”品牌化
运营筑牢硬件支撑。

该行积极构建“核心企业+合作社+农
户”产业链金融模式，打造覆盖种植、收购、
烘干、仓储、加工、品牌营销的全周期服务
闭环。组建“三农”专职服务团队，围绕产
业链各环节量身定制综合金融方案，构建
全链条差异化助粮服务体系。

截至6月末，农行广安支行涉农贷款余
额 22.32亿元，服务各级农业龙头企业 100
余家，带动 1157户农户依托粮油产业稳定
增收，持续释放乡村产业振兴活力。

（通讯员 李华，尹文婧，张娇娇）

关 注

农行四川广安支行金融“活水”
精准滴灌“广安大米”

本报综合报道 沉寂多时的 5年期大
额存单，重新出现在国有大行产品货架之
上。

8月 1日，中国工商银行正式上架两款
5年期个人大额存单，年利率分别为 1.60%
和 1.55%，起存金额 20万元，标注“可转
让”。至此，继7月中国银行率先重启、农业
银行和建设银行相继跟进之后，工、农、中、
建四大行 5年期大额存单产品已全部“返
场”，且最高年利率齐平于1.60%。

所谓大额存单，是指由银行面向个人、
非金融企业等投资人发行的、以人民币计
价的记账式大额存款凭证，属一般性存
款。相比定期存款提前支取会损失全部定
期利息，大额存单储户在急需用钱时，可将
存单转让给其他人，只需让渡少量利息，即
可保住持有期间的大部分收益。

多家银行推出5年期大额存单

近两年银行持续压缩长期限存款品
类，国有大行的5年期大额存单更是一度全
面停售。市民董女士近日打开手机银行查
询存款产品时，意外看到年化利率1.60%的
5年期大额存单重新上架，产品 20万元起
存，尚有可购额度。

“市场利率持续走低，这笔闲置资金放
五年能锁定稳定收益，存单还支持转让，不
用担心资金长期锁死，让人很安心。”董女
士表示，能买到停售许久的 5年期大额存
单，实属难得。

调查发现，此次各大行重启产品节奏
各有不同。8月 1日，工商银行手机银行
App上架了两款5年期大额存单产品，起存
金额均为 20万元，产品年利率分别为
1.60%、1.55%，支持可转让、部分提前支取，
截至目前，两款产品参考剩余购买额度均
大于1000万元，供给相对充足。

在此之前的 7月 1日，中国银行发售
2026年第一期个人大额存单，包括 1个月、
3个月、6个月、1年、2年、3年、5年共计七个
期限，起购金额为20万元。其中，常规产品
5年期年化利率为1.60%，3号产品5年期年
化利率为1.55%。

除了中国银行，建设银行也悄然上线5
年期大额存单。该行手机银行显示，目前

在售大额存单中，5年期产品年利率为
1.60%，20万元起存，目前仍有额度可供购
买。

农业银行同样在 7月上架了 5年期大
额存单。该行官网发布的产品信息显示，
该产品年利率为1.60%，起存金额20万元，
但仅可在柜面渠道办理，手机银行上暂不
提供购买。

其他两家国有行里，交通银行手机银
行显示，该行当前没有可购买的大额存单；
邮储银行手机银行显示，其1年期大额存单
年化利率为1.2%，20万元起存。

除了国有大行，部分股份制银行也于
近日上架了5年期大额存单。

例如，平安银行手机银行显示，该行在7
月14日发行了5年期大额存单，发行规模为
30亿元，发行利率为1.75%，20万元起存。

2025年 11月左右，国有大行曾集体下
架 5年期大额存单，如今重新“返场”，原因
几何？

中国邮政储蓄银行研究员娄飞鹏认
为，银行重新发售 5年期大额存单，为低风
险偏好投资者提供了长期稳健配置渠道，
有助于缓解存款搬家压力。

中小银行持续下调中长期存款利率

与国有大行适度放开长期限大额存单
形成对比的是，地方中小银行正在持续收
紧中长期存款成本。

近日，河南省、浙江省、贵州省等地区
多家中小银行存款利率迎来了调整。

例如，8月 1日，位于河南省的宜阳兴
福村镇银行调整人民币定期存款利率，调
整后的 3年期、5年期整存整取年利率分别
为 1.50%、1.35%，未调整前的执行标准为
1.60%、1.45%。

过去，不少中小银行依靠中长期存款
利率优势吸引储户，形成差异化揽储抓
手。但在息差持续收窄背景下，这套模式
难以为继。不止上述机构，区域中小银行
收缩长期存款成本已是普遍趋势。

苏商银行特约研究员高政扬指出，近
期中小银行下调长期限存款利率，核心原
因在于一方面，贷款市场报价利率（LPR）维
持低位运行，银行净息差持续承压，下调存

款利率有助于压降负债成本，稳定净息差
水平；另一方面，长期限存款利率或将成为
未来的调整重点，为进一步优化负债结构，
中小银行对长期限高成本负债的管控力度
有望加大。

两类银行负债调节逻辑分化

“一放一收”背后，是不同银行调整资
产负债结构的考量。

对于国有大行而言，重启5年期大额存
单更多是阶段性的负债调节举措；而中小
银行普遍存在获客渠道单一、品牌影响力
较弱的短板，因此，收缩长期存款成本、优
化负债结构，亦是结合自身资产负债状况
做出的选择。

基于不同银行的经营定位与负债调节
需求，招联首席经济学家董希淼认为，后续
更多银行全面跟进发行5年期大额存单产品
的可能性较低，但部分中小银行或将有少数
被动跟进。他强调，从全国性银行看，当前
银行净息差已降至1.40%的历史低位，拉长
存款久期将加剧负债成本压力，且自2025年
末起行业普遍“缩久期”的趋势并未逆转，因
此大行缺乏跟进动力。然而，部分品牌影响
力弱、获客渠道单一的中小银行，为防止存
款被大行分流，可能被迫跟进发行类似产
品，但这取决于各家银行的资产负债状况、
流动性需求和利率预期，并非必然选择。

面对货架上渐次丰富的大额存单产
品，储户又该如何抉择？

有业内专家建议，在当前不足2%的利
率水平之下，储户在购买五年期大额存单
时需重点关注流动性成本和产品细节：一
是看清利率差异，股份制银行高息产品额
度稀缺，需按需选择；二是优先选购支持转
让的产品，保留流动性退出通道；三是留意
购买渠道，部分大行产品仅限柜面办理；四
是对比同期限定期存款利率，依托大额存
单转让功能提升储蓄灵活性。

在家庭储蓄配置层面，建议采用分层
布局思路，兼顾收益与流动性。一年内有
使用需求的资金，可配置货币基金等灵活
产品；确定三五年内无需动用的闲置资金，
可配置中长期大额存单。20万元以上闲置
资金，优先选择可转让大额存单。

5年期大额存单因何集体“返场”
沉寂数月后，近期，工行，中行、农行、建行四家国有大行陆续重

启五年期个人大额存单发行，部分全国性股份制银行也同步推出相
关产品。在存款搬家持续的背景下，银行集中推出长期限大额存单
有何经营考量？后续会有大量银行跟进吗？普通储户又该如何按
需选择这类储蓄产品？


